Fran saljfrossa till att frossa i potential?

Morgondagens vinnare ser och forstar att kraften i vart agerande ligger mer i att
forsta varfor vi agerar snarare an att forsoka manipulera vart beteende. Forst da
Oppnar vi upp dorren for var verkliga potential.

Vad hindrar oss for att exempelvis lyckas i rollen som sdéljare? Kanske ér det andras
krav och férestdllningen pa att vi maste sélja snarare att férsta virdet vi skapar?

Inre klarhet och personlig utveckling i kombination organisatorisk foradling ar det
som bygger morgondagens foretag och personliga forebilder. Att battre forsta sina
kunder (och sig sjalv) for att kunna addera varde i varje del av sdljprocessen.

Vdlkommen till en insiktsresa med potentialen att skriva framtidshistoria:

*For saljare, chefer, ledare eller medarbetaren som vill fa svar pa varfor vi gér som
vi gor. Vi utforskar vad som skulle handa om vi far stérre access till vara inre
drivkrafter utan paverkan/averkan fran andras tyckanden eller gamla sanningar
med ett oftast redan utganget bast-fore-datum.

ola@olawallstrom.com www.olawallstrom.com 0733 884 222

Den 6vergripande malsattningen med dagarna ar att 6ppna fler
sinnen till insikter som minskar stress, och frigér nycklar till att
ma& battre och prestera som bast.

- Att bli fri frdn osund stress

« Purpose Management & Perspective Selling

» Det egna ansvaret i att verka och samverka

+ Sjalvfortroende & sjalvkannedom

+ Att komma till insikt kring vad som far oss att agera
- Att forsta sig sjalv och att se andra

« Frén battre AN andra till béttre FOR andra

« Att bli ett med kundens dnskade utfall

- Frdn att satta mal till att fardas effektivt i ratt riktning
« Lagg inte ditt vdlmaende i andras hander

« Risken med att dveranalysera

Pris for 2 dagars workshop 59 000 kr + moms
Resa, kost och logi tilkommer
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